ARQUISITION

- WIE MAN SYSTEMATISGH NEUE KUNDEN ANSPRIGHT

Kunden reagieren in der Regel nicht auf unsere erste Kontaktaufnahme, und
dennoch kaufen viele von ihnen letztendlich doch. Was tun, wenn keine
Antwort kommt? Welchen zweiten, dritten oder vierten Schritt sollten wir
unternehmen, um die Wahrscheinlichkeit zu erhéhen, dass wir schlieBlich doch
eine Antwort von ihm erhalten?

7. Mai 2026, von 10:00 bis 11:00 Uhr

kostenlos
auf Slowakisch
s Vortragende:

Juraj Ferencik

Anmeldung HIER, spatestens bis zum
6.5.2026

@) SLOVENSKO - RAK(ISKA
OBCHODNA KOMORA
. SLOWAKISCH - OSTERREICHISCHE




	7.5.2026
	ONLINE  WEBINAR

	AKQUISITION
	- WIE MAN SYSTEMATISCH NEUE KUNDEN ANSPRICHT
	Anmeldung HIER, spätestens bis zum 6.5.2026



