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Pre aktuálne informácie o novinkách Slovensko-rakúskej obchodnej komory nezabudnite sledovať náš LinkedIn. 
@Slovak-Austrian Chamber of Commerce   

 

 

FLASH NEWS 03/2023 

 

Vážení členovia, milí priatelia!  
 
Dovoľujeme si Vás upozorniť na možnosť zaslať nám 
príspevky. Radi uverejníme aktuálne informácie o Vašej 
spoločnosti, nových produktoch a službách, ktoré môžu 
zaujať našich čitateľov. SROK ponúka všetkým svojim 
členom túto možnosť ako bezplatnú službu. 

 
 
Neváhajte a zašlite nám nemeckú a slovenskú verziu Vášho 
príspevku ako aj Vaše firemné logo mailom na adresu 
sohk@sohk.sk. Viac informácií Vám ochotne poskytneme 
na našom telefonnom čísle 00421/2/63536787,88. 
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https://www.linkedin.com/company/slovak-austrian-chamber-of-commerce/
mailto:sohk@sohk.sk
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Vážené dámy, vážení páni, milí priatelia Slovensko-rakúskej obchodnej komory, 
 

vzhľadom na skutočnosť, že nastal čas daňových priznaní a s nimi aj možnosť darovania 2% (3%) asignačnej dane, 
dovoľujem si Vás osloviť a zdvorilo požiadať takouto formou podporiť pôsobenie Slovensko-rakúskej obchodnej komory, 
ktorá už 27mi rok vyvíja aktivity v oblasti vzdelávania a podpory rozvoja spolupráce medzi Slovensko a Rakúskom a 
taktiež poskytuje informácie potrebné pre úspešný rozvoj a  nadväzovanie nových spoluprác. 
 
Veríme, že sa rozhodnete podporiť činnosť Slovensko-rakúskej obchodnej komory, ktorá od svojho založenia v roku 1996 
pravidelne organizuje stretnutia  formou prednášok k aktuálnym témam, seminárov a konferencií, ako aj spoločenských 
podujatí. Ďakujeme! 
 
Naše údaje – prijímateľ 2% (3%)  
Názov organizácie : Slovensko-rakúska obchodná komora  
IČO: 31780482  
Evidenčné číslo NCRpo: 14867/2022  
Právna forma: Občianske združenie  
Ulica: Kutlíkova 17, P.O.Box 228  
Mesto a PSČ: Bratislava, 81499  
Dátum registrácie: 09.12.2022  
IBAN: SK2711000000002628005789,  
Názov banky: Tatra banka, a.s.  
Link na notársky register 
 
Veľmi si vážime Vašu podporu! 
 

 

 
 

 
 Pavel Šafránek s.r.o. Personálne poradenstvo viac 

 
 

 
 
 
 
 
 

04.04.2023, 10:00 
Late breakfast so zástupcami Ministerstva dopravy 
SR,  
AC Hotel by Marriott Bratislava, viac 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
05.04.2023, 10:00  
Nová Ročenka v Dallmayr Kaffee 
Dallmayr Kaffee, NIVY Centrum, viac 
 

 
 
 

Pozývame Vás 

Vítame nových členov 

Zdroje aktuálnych informácii 

https://www.notar.sk/poberatel/?actId=638f652dd090df707d8aed65
https://www.sohk.sk/MemberDetail.aspx?companyid=34318&lang=sk
https://www.sohk.sk/EventDetail.aspx?eventid=10662&lang=sk
https://www.sohk.sk/EventDetail.aspx?eventid=10663&lang=sk
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20.04.2023 
Webinár na tému Umenie ovplyvniť,  
viac informácii čoskoro 
 
 

 
 

 
Apríl 2023 New 
members welcome cocktail,  
viac informácii čoskoro 
 
 
 
 
 

 
 

03.05.2023 - Webinár Grant Thornton na tému Transférové oceňovanie 
 
16.05.2023 - Webinár Grant Thornton na tému VAT on real estate 
 
 

 
 

Quo vadis energie? 
22.03.2023, 10:00, ONLINE webinár v angličtine, viac nájdete TU 
 

Global Automotive Executive Survey 
23.03.2023, 10:00, ONLINE webinár v slovenčine, viac nájdete TU 
 

Novela Zákonníka práce v praxi 
29.03.2023, 09:30, Priestory Eversheds Sutherland v Bratislave, viac nájdete TU 
 

Prognózy vývoja slovenského a európskeho hospodárstva 
30.03.2023, 08:30, Radisson Blu Carlton Hotel Bratislava, viac nájdete TU 
 

Fotografie z podujatí nájdete na poslednej strane Flash News. 
 

 
 

CMS European M&A Study 2023:  

Rekordný počet transakcií v minulom roku napriek náročnému hospodárskemu prostrediu 

 

Podľa najnovšej výročnej štúdie o fúziách a akvizíciách v Európe, ktorú vypracovala globálna advokátska kancelária CMS, 

si transakčné aktivity v Európe v roku 2022 udržali stabilné tempo napriek rastúcemu počtu ekonomických prekážok. 

News z oblasti práva a legislatívy 

 
 

News z oblasti práva a legislatívy 

Prehľad uskutočnených podujatí 

 

Pripravujeme 

 

Pripravujeme 

 

https://www.sohk.sk/EventDetail.aspx?eventid=10658&lang=sk
https://www.sohk.sk/EventDetail.aspx?eventid=10660&lang=sk
https://www.sohk.sk/EventDetail.aspx?eventid=10656&lang=sk
https://www.sohk.sk/EventDetail.aspx?eventid=10661&lang=sk
https://cms.law/en/svk/
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Štúdia "CMS European M&A Study 2023", ktorá je už 15. vydaním, zahŕňa 509 transakcií s akciami a aktívami, pri ktorých 

CMS poskytovala poradenstvo v roku 2022. Ide o rekordný počet transakcií v rámci našej výročnej štúdie, ktorý 

poukazuje na to, že napriek zložitému makroekonomickému prostrediu spôsobenému rastúcou infláciou  

a úrokovými sadzbami, spomaľujúcim sa rastom a zvýšeným geopolitickým napätím bolo na trhu veľa príležitostí. 

Štúdia odhaľuje, že hlavnou hnacou silou transakcií v roku 2022 bol vstup na nové trhy (39 %), čo predstavuje mierny 

pokles oproti 43 % v roku 2021. Došlo tiež k poklesu transakcií zahŕňajúcich akvizíciu konkurenta z 32 % v roku 2021 na 

28 % v roku 2022 - čo pravdepodobne odráža ústup od akvizícií, ktoré sa snažia o konsolidáciu výnosov a nákladov po 

pandémii. 

Dr. Oliver Werner, partner, CMS Slovensko a Rakúsko, povedal: “V roku 2023 budeme pravdepodobne naďalej 

svedkami silného trhu s fúziami a akvizíciami v regióne strednej a východnej Európy, pričom osobitné zameranie bude 

zrejme na technologické sektory, zdravotníctvo a obnoviteľné zdroje energie. Politická a hospodárska stabilita bude 

zohrávať kľúčovú úlohu pri priťahovaní zahraničných investícií a regulačné rámce budú musieť držať krok s vyvíjajúcim sa 

prostredím cezhraničných transakcií. Celkovo predstavuje trh fúzií a akvizícií v strednej a východnej Európe zaujímavé 

príležitosti pre investorov, ktorí chcú rozšíriť svoje globálne pôsobenie a využiť rastový potenciál regiónu.” 

Juraj Fuska, Partner, CMS Slovensko, dodal: “Hoci minulý rok bol pre fúzie a akvizície veľmi turbulentný, vo všetkých 

kľúčových hospodárskych odvetviach stále pretrvávala silná snaha dostať transakcie za cieľovú čiaru. Preto je 

povzbudzujúce, že rok 2022 sa ukázal ako dobrý rok v tomto odvetví. Otrasy z minulého roka však budú pokračovať aj v 

roku 2023. Sebaistota investorov je na začiatku tohto roka slabšia, ale očakáva sa, že v druhej polovici roka porastie. 

Napriek tomu zostáva v regióne strednej a východnej Európy veľa príležitostí na fúzie a akvizície a dúfajme, že chuť 

uzatvárať obchody, ktorú sme videli v minulom roku, bude pokračovať aj počas roka 2023.” 

Naše kľúčové závery za rok 2022 sú: 

• Doložky MAC: Doložky MAC nie sú v európskych transakciách veľmi populárne, vyskytujú sa len v 13 % 

transakcií. Doložky MAC sú zriedkavé najmä v stredne veľkých a veľkých transakciách. To je v ostrom kontraste s 

USA, kde sú doložky MAC stále bežné a boli použité v 98 % transakcií. 
  

• Výnosy zo zisku (Earn-outs): Využívanie earn-outs naďalej rastie a v súčasnosti sa uplatňujú v 27 % transakcií v 

porovnaní so 14 % v roku 2010, keď CMS prvýkrát analyzoval ich využívanie. Spolu s tým sa zvýšilo používanie 

EBIT alebo EBITDA ako relevantného ukazovateľa pre earn-out, ktorý sa uplatňuje v 54 % takýchto transakcií. 

Tento trend sa v Európe uplatňuje vo všetkých oblastiach a je v rozpore so skúsenosťami  

z amerického trhu. Earn-outs sa najčastejšie vyskytujú v malých a stredne veľkých transakciách. 

• Locked box transakcie: V roku 2022 došlo k výraznému nárastu popularity locked box dohôd (62 % v roku 2022 v 

porovnaní s 51 % v roku 2020). Tento nárast je ešte vyšší v prípade stredne veľkých transakcií do 100 mil. eur, 

kde 79 % transakcií predstavovali transakcie typu locked box. Tento nárast je ešte výraznejší v porovnaní s 

priemerným využitím 51 % v období rokov 2010 až 2021. Podľa nášho názoru to odráža širšiu akceptáciu 

ustanovení o locked box namiesto transakcií, ktoré zahŕňajú úpravu kúpnej ceny, najmä pri veľkých transakciách. 

Taktiež poukazujeme na zistenie zo štúdie „CMS Private Equity Study“, podľa ktorej private equity transakcie 

vykazujú prevažnú preferenciu (85 %) pre locked box štruktúry. 
 

• Poistenie záruky a zabezpečenia (W&I insurance): V posledných piatich rokoch výrazne vzrástol podiel tohto 

poistenia, najmä v Spojenom kráľovstve, hoci v roku 2022 sa stabilizoval na úrovni 32 %. W&I poistenie sa 

využíva predovšetkým pri transakciách v hodnote nad 100 mil. eur (58 % prípadov). Úroveň zakúpeného krytia 

sa líši, hoci značná časť transakcií (takmer 40 %) mala krytie vo výške viac ako 30 % kúpnej ceny. 
 

• ESG a udržateľnosť: Faktory ESG v oblasti M&A sú čoraz relevantnejšie a dôležitejšie. Investori čelia tlaku na 

dodržiavanie vyšších štandardov riadenia vo všetkých odvetviach a geografických regiónoch. Zdá sa tiež  

pravdepodobné, že tvorcovia transakcií chcú využiť atraktívne príležitosti na tvorbu hodnoty ESG. Aspekty ESG 
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sa však ešte len začínajú objavovať osobitne ako súčasť procesu due diligence (33 % transakcií)  

a v transakčných dokumentoch (45 %).  

Hlavné regionálne rozdiely: 

• PPA/Locked box: V porovnaní s európskym priemerom 48 % sú doložky PPA najobľúbenejšie v krajinách 

Beneluxu (55 %), v južných krajinách [Taliansko, Španielsko a Portugalsko] (64 %) a v Spojenom kráľovstve 

(59 %). V prípade krajín Beneluxu došlo k veľkému výkyvu z 34 % v roku 2021. PPA sú menej populárne vo 

Francúzsku (32 %), nemecky hovoriacich krajinách (38 %) a severských krajinách (19 %). Naopak, locked box 

transakcie sú najrozšírenejšie v nemecky hovoriacich krajinách (79 %) a severských krajinách (71 %), pričom 

priemer je 62 %. Na opačnom konci rebríčka sú južné krajiny (30 %) a stredná a východná Európa (45 %). 
 

• Doložky MAC: V roku 2022 došlo k poklesu uplatňovania doložiek MAC na európsky priemer iba 13 %. Podobne 

ako pri mnohých iných ukazovateľoch štúdie, aj tu boli v jednotlivých regiónoch veľké rozdiely, pričom Spojené 

kráľovstvo a severské krajiny boli na spodnej hranici. Len 4 % v (Spojenom kráľovstve) a 5 %  

(v severských krajinách) ich transakcií obsahovalo doložku MAC. Na hornej hranici sa umiestnili Francúzsko  

a južné krajiny, ktoré zahrnuli doložky MAC do 29 % a 27 % transakcií. Výkyv vo Francúzsku bol obrovský, zvýšil 

sa z pôvodných 4 % v roku 2021. 
 

• Výnosy zo zisku (Earn-outs): V Európe existujú veľké rozdiely v uplatňovaní ustanovení o earn-outs.  

V porovnaní s priemerom 27 % vyčnievajú severské krajiny (42 %), nemecky hovoriace krajiny a Benelux (obe 36 

%), zatiaľ čo stredná a východná Európa je na tom oveľa horšie, len s 11 % transakcií. V prípade krajín Beneluxu a 

nemecky hovoriacich krajín došlo k veľkému výkyvu smerom nahor z 20 %, resp. 30 % v roku 2021 na 36 % v 

roku 2022. 
 

• Poistenie záruky a odškodnenia (W&I insurance): Uplatňovanie tohto poistenia sa v posledných piatich rokoch 

výrazne zvýšilo v Spojenom kráľovstve, zatiaľ čo v ostatných krajinách sa uplatňuje pomalšie, pretože makléri a 

poisťovatelia si začínajú budovať svoju prítomnosť. Spojené kráľovstvo vyčnieva, hoci využívanie poistenia sa v 

roku 2022 stabilizovalo na úrovni 32 %. V porovnaní s ďalšou krajinou s najvyšším podielom, Francúzskom, je to 

18 % - čo je samo o sebe obrovský nárast zo 4 % v roku 2021. Naopak, v nemecky hovoriacich krajinách toto 

poistenie kleslo na 10 % v roku 2022 zo 17 % v predchádzajúcom roku. 

Celú štúdiu si viete stiahnuť tu (v anglickom jazyku): CMS European M&A Study 2023 

 

Postavenie subdodávateľa vo verejnom obstarávaní 

Jednou z dôležitých otázok, s ktorými sa uchádzači musia vysporiadať či už 

v rámci procesu verejného obstarávania alebo pri podpise samotnej zmluvy, ktorá 

je výsledkom verejného obstarávania, je správne zadefinovanie subjektov, ktoré sa považujú za subdodávateľov.  

Odpoveď na túto otázku vo všeobecnej rovine dáva samotný zákon o verejnom obstarávaní, ktorý definuje 

subdodávateľa tak, že sa jedná o hospodársky subjekt, ktorý uzavrie alebo uzavrel s úspešným uchádzačom písomnú 

odplatnú zmluvu na plnenie určitej časti zákazky alebo koncesie. 

Keďže uvedená definícia je všeobecná a v praxi vyvstávalo množstvo otázok. Úrad pre verejné obstarávanie (ďalej ako 

„Úrad“) vo viacerých metodických usmerneniach ďalej zašpecifikoval, kedy sa subjekt bude považovať za subdodávateľa 

vo verejnom obstarávaní. 

Konkrétne Úrad uvádza, že aby sa subjekt považoval za subdodávateľa pri dodaní tovaru, je potrebné, aby priamo plnil 

za úspešného uchádzača časť jeho záväzku vyplývajúcu mu zo zmluvy, ktorá vzišla z verejného obstarávania. Ak by 

subjekt dodával tovar uchádzačovi v rámci svojej bežnej obchodnej činnosti, pričom by nevedel, že predmetný tovar sa 

použije na plnenie zákazky na dodanie tovaru, nie je subdodávateľom uchádzača. Obdobne je to aj v prípade, ak 

uchádzač dodáva tovar, ktorý má už na sklade. Hospodársky subjekt v pozícii subdodávateľa by mal preukázateľne 

disponovať informáciou, že dodávka predmetného tovaru je poskytovaná so zámerom danej zákazky.  

https://cms.law/en/int/publication/cms-european-m-a-study-2023
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V prípade, ak uchádzač dospeje k záveru, že jeho dodávatelia budú vo vzťahu ku konkrétnemu verejnému obstarávaniu 

spĺňať vyššie uvedenú definíciu subdodávateľa, má to za následok, že verejný obstarávateľ resp. obstarávateľ: 

• môže požadovať, aby uchádzač uviedol v ponuke podiel zákazky, ktoré má v úmysle zadať subdodávateľom, 

špecifikoval subdodávateľov a predmety subdodávok; 

• zároveň môže požadovať, aby subdodávateľ spĺňal podmienky osobného postavenia podľa zákona o verejnom 

obstarávaní a neexistovali u neho dôvody na vylúčenie; 

• vyžaduje, aby úspešný uchádzač v zmluve, rámcovej dohode alebo koncesnej zmluve najneskôr v čase jej 

uzavretia uviedol údaje subdodávateľov; 

• určí povinnosť dodávateľa oznámiť akúkoľvek zmenu údajov o subdodávateľovi a pravidlá zmeny; 

• nesmie uzavrieť zmluvu s uchádzačom, ktorého subdodávateľ má povinnosť zapisovať sa do registra partnerov 

verejného sektora a nie je v ňom zapísaný;  

• nesmie uzavrieť zmluvu s uchádzačom, ktorého subdodávateľ, ktorý má povinnosť zapisovať sa do registra 

partnerov verejného sektora, má v registri partnerov verejného sektora zapísaného konečného užívateľa výhod, 

ktorým je verejný funkcionár v Slovenskej republike (okrem zákonom stanovených výnimiek). 

Osobitné povinnosti zákon ustanovuje pri subdodávkach v oblasti obrany a bezpečnosti. 

Autorka Eversheds Sutherland, advokátska kancelária, s.r.o.: 

 

Mgr. Petra Marková,  

Counsel 

 

 
 

Urýchlenie zavádzania energie z obnoviteľných zdrojov 

 

Nariadením Rady (EÚ) 2022/2577 bol zavedený rámec na urýchlenie zavádzania 

energie z obnoviteľných zdrojov (ďalej len „Nariadenie“) s dočasnými pravidlami 

núdzovej povahy  

s cieľom urýchlenia povoľovacieho procesu. Nariadenie sa bude uplatňovať do 30. júna 2024 a je záväzné a priamo 

uplatniteľné.  

 

Nariadenie sa vzťahuje na všetky povoľovacie procesy, ktoré sa začali v priebehu doby jeho uplatňovania, pričom sa 

však naďalej uplatnia lokálne predpisy, ak stanovujú kratšie lehoty.  

 

Podľa Nariadenia povoľovací proces inštalácie solárnych zariadení a spoločne umiestnených zariadení  

na uskladňovanie energie, vrátane solárnych systémov integrovaných v budovách a solárnych zariadení na strechách 

budov, nemá presiahnuť tri mesiace za predpokladu, že primárnym cieľom takýchto konštrukcií nie je výroba elektriny 

zo slnečnej energie. Takéto inštalácie solárnych zariadení nespadajú pod povinnosť posudzovania vplyvov na životné 

prostredie, či už povinného, alebo zisťovacieho konania.  

 

Nariadenie tiež zavádza fikciu udelenia povolenia na inštaláciu solárnych zariadení s výkonom 50 kW alebo menej, ak 

príslušné orgány neposkytnú žiadateľovi vyjadrenie do jedného mesiaca od podania žiadosti. Táto fikcia  

sa uplatňuje na solárne zariadenia, ktorých výkon nepresahuje existujúcu kapacitu pripojenia do distribučnej sústavy, 

čím je u nás maximálna rezervovaná kapacita odberného miesta. Členské štáty môžu rozhodnúť, že táto fikcia sa bude 

uplatňovať na solárne zariadenia s nižším výkonom, najmenej však 10,8 kW. 

 

V zmysle Nariadenia nemôžu povoľovacie procesy na projekty modernizácie zariadení vrátane povoľovacích procesov 

súvisiacich s modernizáciou zariadení potrebných na ich pripojenie do sústavy, ak má modernizácia  
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za následok zvýšenie výkonu, presiahnuť šesť mesiacov, a to vrátane posúdenia vplyvov na životné prostredie, ak sa 

vyžaduje. Ak sa výkon má zvýšiť len najviac o 15%, povolenie na pripojenie sústavy sa vydá do troch mesiacov 

od podania žiadosti, pokiaľ neexistujú opodstatnené bezpečnostné obavy alebo technická nezlučiteľnosť 

s komponentmi systému 

 

Povoľovacie procesy na inštaláciu tepelných čerpadiel s elektrickým príkonom menej ako 50 MW nesmú presiahnuť 

jeden mesiac a v prípade tepelných čerpadiel na získavanie geotermálnej energie tri mesiace. 

Autorky Eversheds Sutherland, advokátska kancelária, s.r.o.: 

 

Mgr. Sylvia Berová,     Mag. Annamária Tóthová 

advokátka   partnerka 

 

 

 
 
 
 

 
 

21.3. sa uskutočnilo zasadnutie pracovnej skupiny doprava a 

logistika (Slovensko-rakúskej obchodnej komory a Nemeckej 

obchodnej a priemyselnej komory na Slovensku) pod vedením 

predsedu pracovnej skupiny Dr. Richarda Teichmanna.  

Ďakujeme spoločnosti Lagermax Autotransport Slovakia za 

perfektné zorganizovanie posledného stretnutia pracovnej 

skupiny doprava a logistika!  

Pracovná skupina identifikovala okruhy tém, ktoré sa otvoria 

na pracovných raňajkách so zástupcami Ministerstva Dopravy 

na Slovensku kde sa bude debatovať o vzdušnej a vodnej 

preprave. 

Dovidenia 20. júna na ďalšom stretnutí! 
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Ponuka prenájmuPonuka prenájmu

Partner Slovensko-rakúskej obchodnej komory
Vám ponúka od konca júna 2023 do prenájmu
exkluzívne nebytové priestory v krásnom
renesančnom dome v centre Eisenstadtu, o
rozlohe 75m2 /vedľajšie priestory + 50m2 /.  

Priestory doteraz využívala firma Neuroth -
expert na načúvacie zariadenia a v súčastnosti
sa tu nachádzajú dve plne funkčné sluchové
laboratóriá/štúdia, ktoré môžu byť v prípade
požiadaviek nového nájomcu zachované alebo
demontované.

V objekte sídlia ďalšie inštitúcie: 
cafe central, Štajerské veľvyslanectvo,
Honorárne konzuláty:

Slovenska, Rumunska, Maroka,
Tuniska, Ukrajiny, Severného
macedónska a Senátny úrad
európskeho rádu rytierov vína.

V prípade bližšieho záujmu
kontaktujte
consulat@equesdevino.eu
0043- (0) 664- 1320646
alebo priamo 
Slovensko-rakúsku 
obchodnú komoru
sohk@sohk.sk
00421 903750964


